
BAC PROFESSIONNEL  
“TCVA”
TECHNICIEN  

CONSEIL VENTE  
EN ALIMENTATION
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Situé sur le site des Cordeliers, en plein cœur de Dinan, le lycée
professionnel est un lieu de formation de la 3e à la terminale.

QUATRE FORMATIONS PROFESSIONNALISANTES :

UN LYCÉE AU SERVICE DE LA FORMATION
DES PROFESSIONNELS DE DEMAIN

LE LYCÉE
PROFESSIONNEL

des Cordeliers

NOS ATOUTS

Un accompagnement 
éducatif et humain

        Une vie scolaire favorisant le lien
        élèves-familles-équipes éducatives

        Un grand CDI dédié à la lecture,
        la recherche et l’ouverture culturelle

        Un dispositif PEPS : accompagnement
        individualisé pour la réussite
        et la prévention du décrochage scolaire

Un cadre de vie propice
à la réussite

        Internat confortable :
        chambres de 1 ou 2 personnes          
        avec espace de travail

        Restauration de qualité :
        repas équilibrés à base
        de produits frais et locaux

Une ouverture
à l’international

        Label «Ouverture Internationale»
        et accompagnement à la mobilité via         
        Erasmus Pro Breizh

        Séjours à l’étranger et accueil d’élèves 
        internationaux

Un projet d’animation 
pastorale

        Une pastorale ouverte à tous proposant          
        des moments de partage 
        et d’accompagnement humain

3E

À PROJET
PROFESSIONNEL

BAC PRO SAPAT
Services aux Personnes

et Animation dans
les Territoires

BAC PRO TCVA
Technicien

Conseil-Vente
en Alimentation

CAP AEPE
Accompagnant

Éducatif Petite Enfance
en alternance

INFO  Un lycée du réseau national du CNEAP (Conseil National de l’Enseignement Agricole Privé) 

 Un lycée sous tutelle de l’Enseignement Catholique, sous l’égide du Ministère

        de l’Agriculture et de la Souveraineté alimentaire

  Une UFA (Unité de Formation par Apprentissage) gérée par une association Loi 1901
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BAC PRO TCVA 
Technicien Conseil Vente

en Alimentation

Tu es dynamique, autonome, 
attiré par le contact client

et le concret  ?
Ce bac pro vente conseil produits alimentaires

et boissons est fait pour toi !

CONSEIL 
ET VENTE

Promotion des  
produits locaux, bio  

et équitables
GESTION

Organisation des 
rayons, stocks et 
espaces de vente

SÉCURITÉ  
ALIMENTAIRE

Respect des normes 
d’hygiène et de  
conservation

EXPÉRIENCE  
TERRAIN 

20 à 22 semaines  
de stage en  

conditions réelles

VALORISATION  
DU TERRITOIRE
Un métier utile  

et ancré  
localement

INFO
Comment intégrer la formation ? 

   Les qualités requises : 
capacité d’écoute, sens de l’aide et du service,  
esprit d’organisation et d’initiative, dynamisme  
et sens des responsabilités

   Après : 
• une classe de 3e générale  
•  une 3e à projet professionnel  

ou prépa-métiers 

• un CAP  
• un CAPa 
• une 2nde générale  
  ou une 2nde professionnelle

Emploi du temps
UNE FORMATION EN 3 ANS EN PRÉSENTIEL À TEMPS PLEIN

“Le commerce
au service

de nos
territoires”

ENSEIGNEMENTS
COMMUNS

ENSEIGNEMENTS
PROFESSIONNELS

Français

Mathématiques

Histoire-Géographie

Sciences Économiques et Sociales

Anglais

Physique - Chimie

Biologie - Écologie

Informatique

EPS (Éducation Physique et Sportive)

Éducation socioculturelle

LV2 Espagnol (option)

Génie alimentaire

Sciences Économiques Sociales 

et de Gestion de l’Entreprise

Anglais professionnel

Informatique

Étude organisationnelle du point 

de vente

Animation commerciale 

Etc.

MODALITÉS D’ÉVALUATION >
Des contrôles en cours de formation (CCF) et des épreuves terminales (écrites et orales)
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LES + 
du Bac Pro TCVA

UNE  
PÉDAGOGIE ACTIVE 
Projets, travaux pratiques 
et travail en groupe. Des 

équipements performants 
avec magasin pédagogique 

intégré

DES FORMATIONS 
SPÉCIFIQUES

Prévention des Risques 
liés à l’Activité Physique 

(PRAP), gestes et postures, 
Sauveteur Secouriste du 

Travail (SST)

UN  
ACCOMPAGNEMENT 

PROFESSIONNEL 
Réseau de professionnels, 
stages et partenariats avec 
des entreprises du secteur

DES  
PARTICIPATIONS À  
DES ÉVÉNEMENTS
SPACE à Rennes, Salon 

des Vins et de la
Gastronomie à St-Malo,  

Salon de l’Agriculture 
 à Paris, etc.

DES ACTIONS  
COMMERCIALES 

CONCRÈTES 
Projets sur le terrain avec 
des partenaires. Actions 
concrètes menées avec 

des professionnels
du secteur

INFO

COMMENT INTÉGRER LE BAC PRO TCVA DES CORDELIERS ?
Pour t’inscrire : rendez-vous de préinscription auprès de la Direction, présentation des 
bulletins des 2 dernières années, avis favorable du conseil de classe.

Océane - 1ère professionnelle

“ J’ai commencé en Seconde Générale sans idée 
précise de mon avenir. Un stage de deux semaines 

dans la vente de vêtements m’a beaucoup plu. 
En Première Générale, après deux mois, j’ai réalisé 
que cette voie ne me correspondait pas, bien que 

j’aie obtenu 13 au bac de français. J’ai alors exploré 
d’autres options et découvert le Bac Pro TCVA, 
en lien avec mon projet de créer ma marque 

de vêtements.”

Et après ?
   Insertion dans la vie active 

 •  Vendeur
 •  Employé de libre-service
 •  Chef de secteur
 •  Attaché commercial
 •  Manager de rayon

   Formations supérieures :
 •  BTS Management Commercial  
  Opérationnel (MCO)
 •  BTS Négociation et Digitalisation  
  de la Relation Client (NDRC)
 •  BTS Professions Immobilières (PI)
 •  BTS Commerce International (CI)
 •  BTS Développement Animation  
  des Territoires Ruraux (DATR)

80%
Taux de réussite
au bac pro TCVA

en 2024

2nde : LV2 espagnol (option), poursuite possible 
en 1ère et terminale - Séjour en Espagne

1ère : Erasmus Pro Breizh, stages en Belgique, 
option «mobilité» prise en compte pour le bac

Projet à l’étude pour des stages en Espagne

Une ouverture
sur le monde



ENSEMBLE SCOLAIRE LES CORDELIERS

PLACE DES CORDELIERS

22102 DINAN CEDEX

02 96 85 89 00

www.cordeliers.fr
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LA CLÉ
DE VOÛTE

DE VOTRE AVENIR


